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Von Alexander Wolf : Die Wahrheit ber Netzwerken: Dictyonomie Interviewbuch  before purchasing it in order 
to gage whether or not it would be worth my time, and all praised Die Wahrheit ber Netzwerken: Dictyonomie 
Interviewbuch: 

KundenrezensionenHilfreichste Kundenrezensionen0 von 0 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. Profis zu 
Wort kommen lassenVon rosa27Wie sinnvoll. Endlich einmal Tipps, die nicht von Pseudo-Gurus stammen, sondern 

http://f3db.com/pub/links.php?id=B00NEF3KEQ


von Persnlichkeiten, die ein festes Netzwerk haben. Noch dazu kommen zwei Netzwerk-Wissenschaftlerinnen zu 
Wort. Also die perfekte Mischung aus theoretischen Erkenntnissen und persnlichen Erfahrungen, direkt aus dem 
Leben.0 von 0 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich. Gute AnsichtenVon Gunther T. VerlegerEs immer 
wertvoll Ansichten von anderen Persnlichkeiten zu betrachten. Es besttigt einen auf seinem Weg und zeigt fr was 
dieses Thema so wertvoll ist. Alexander Wolf - weiter so!

KurzbeschreibungDas erste Buch mit Interviews prominenter Networking-Profis.Wie machen es die wirklich 
erfahrenen Netzwerk-Profis? Welche Einstellungen haben Sie zur Beziehungspflege? Nutzen Sie Facebook und 
LinkedIn? Welchen Unterschied sehen sie zwischen Kontakten und Beziehungen?Wir fragen fr Sie die Menschen, die 
es wissen. Wahre Dictyonomen, die Jahrzehnte Erfahrung haben und gewohnt sind, ihre Projekte mithilfe von 
belastbaren Beziehungen umzusetzen.KurzbeschreibungDas erste Buch mit Interviews prominenter Networking-
Profis.Wie machen es die wirklich erfahrenen Netzwerk-Profis? Welche Einstellungen haben Sie zur 
Beziehungspflege? Nutzen Sie Facebook und LinkedIn? Welchen Unterschied sehen sie zwischen Kontakten und 
Beziehungen?Wir fragen fr Sie die Menschen, die es wissen. Wahre Dictyonomen, die Jahrzehnte Erfahrung haben 
und gewohnt sind, ihre Projekte mithilfe von belastbaren Beziehungen umzusetzen. 


