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Von Kai-Ulrik Brutigam : Selbststndig machen als | T-Berater/in: Tippsfr den Start before purchasingitin
order to gage whether or not it would be worth my time, and all praised Selbststndig machen as I T-Berater/in: Tipps
fr den Start:

KundenrezensionenHilfreichste Kundenrezensionen3 von 4 Kunden fanden die folgende Rezension hilfreich.
Inhaltlich leider sehr schwach und oberflchlichV on gregoryigelmundDie -Beschreibung suggerierte mir, dass es sich
hier um ein fundiertes Grundlagen-Werk handelt. Zu den, wohl meinerseits falsch interpretieren, Indikatoren gehren
die Lnge des Ebooks, sowie das angegebene Inhaltsverzeichnis. Auf die geschtzten 100 Seiten kam ich nicht, alsich
nach ca. 20 Minuten zum letzten Kapitel gekommen bin.Was mir an dem Ebook geflit:- Es gliedert relativ kompakt


http://f3db.com/pub/links.php?id=B007B2G4G4

die wichtigen Fragestellungen auf, mit denen man sich al's angehender Selbststndiger beschfigt- Es gibt Links und
weitere Quellen unter den meisten AbschnittenWas mir an dem Ebook nicht geflit:- Sehr viele Kapitel werden nur sehr
knapp behandelt. Bspw. "Krankenversicherung”, "Unfallversicherung” und die "Berufsunfhigkeitsversicherung" sind
zusammengefasst viit zwei A4-Seiten. Inhaltlich legt der Autor nahe, dass man alle diese Versicherungen haben msste,
ohne sich die Mhe zu machen verschiedene Modelle/Angebote kritisch zu erlutern. Gerade bei diesen Themen gibt es
auch nicht mal mehr weitere Quellen-Hinweise oder sonstige Hilfestellungen.- Die meisten Inhalte sind common
sense, sehr konventionell und nicht sonderlich erhellend.Fazit:Meines Erachtens hat der Autor hier sehr wenig Energie
in das Ebook gesteckt und es gefhlt an einem Wochenende geschrieben. Ich empfehle allen Interessenten sich
stattdessen auf I T Freelancer-Portalen wie Gulp selber schlau zu machen.1 von 1 Kunden fanden die folgende
Rezension hilfreich. Zu empfehlenVon MartinAuch wenn ich der Meinung war, dass ich schon aleswei, wasich
machen muss, hat mir dieses Buch noch einige offene Punkte aufgezeigt. Man kann es sehr gut als eine Art Check-
Liste verwenden.Es sind auch viele ntzliche Links enthalten.V ergebe sehr gerne volle Punktzahit.1 von 1 Kunden
fanden die folgende Rezension hilfreich. Einkaufszettel vergessen?VVon BILWaren sie schon mal bei IKEA ohne
Einkaufszettel ???Falls ja, dann knnen sie auch verstehen worum es geht!Im Buch ist wirklich alles Schritt fr Schritt
beschrieben wie auf dem Einkaufszettel .Einfach die Liste durchgehen und abhaken.
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